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€ Anfitriona!
b o que
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Es el momento en el cual te reunis individualmente con cada una de las Invitadas para

CIERRE DE FIESTAS MK
;,CoOmMo llevarlo a cabo?

Cierre Individual

ofrecerle los productos de acuerdo a sus intereses y necesidades, ofrecerle ser
Anfitriona de tu proxima Fiesta Mary Kay v ofrecerle la gran Oportunidad de un
cambio de vida. Es decir, el Cierre Individual es uno de los momentos clave de una
Situacion de Ventas, en donde los resultados se materializan.

Reco‘rdé que tu Negocio Independiente Mary Kay te IMPORTANTE!:
permite ofrecer dos grandes Productos:

verse mas bellas,

Un producto intangible y Unico: la gran

iRecorda que tenés 3 Objetivos!

Un producto tanglble, gue se refiere a aquelos VENDER. FECHAR e INICIAR
Que pueden probar y sentir, que la ayudan a ' .

Por lo tanto, guiate con la ficha y lleva
adelante los 3 cierres de una manera fluida
y dinamica.

oportunidad de cambio de vida.

Tené en cuenta que el Cierre Individual jes una conversacion!, no un mondlogo! Por 1o
tanto, €l orden de lo que diras se Ira dando en funcion de la dinamica de la charla.

Busca un lugar separado de la mesa en donde llevaste a cabo la FHesta de Belleza, v reunite con cada una

por separado.

iNo te preocupes con el lugar! No tiene que ser ofra habitacion v la casa no tiene que ser grande para que
puedas hacerlo, Simplemente podés sentarte en una mesa ratona, en la otra punta de la misma mesa en que

iY el mismo no debe durar mas de 5 minutos!

la redlizaste, en la cocina, 0 en donde tu Anfitriona te diga.

Comenza por la gue esta mas apurada (esto les mostrara que respetar su tiempo es importante para vos) vy

pedie gue se acergue con su Perfil de Belleza,

iNO OLVIDES LLEVAR LO SIGUIENTE!
O Agenda
Q Lapicera

L FHcha de las Colecciones

0 Folleto Corazén "Descubrf el Exito para \Vos'”
Q Talonario de ventas

L Acuerdo de Consultora de Beleza

iPedile gue se acergue con su Perfil de Bellezal
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PERSONALIZA LOS TEXTOS Y FRASES SIGUENDO TU ESTILO.
Arma tu propia ficha de Clerre con las Trases que te hagan sentr comoda
iy practicalas!

iROMPE EL HIFLO!
Realiza preguntas positivas como éstas. Te ayudaran a

Preguntas Clave:
2 £Qué fue lo que més te gusté?

i m————— A Ao predisponerla positivamente.

y a mostrarte las colecciones. De estos Productos,
llevartea tu casa hoy? (Si probé productos del Cuidado de la le )Temendoencu
las necesidades detuplel _________ (mencionar su tipo de piel/ preocupacion)
ugiero el Set (nombrar Set sugerido) que es el mas adecua
0

- jAsenti con la cabeza al hacerlol
- Escucha sus respuestas.

Mencionar los beneficios que tenés para ofrecerle (descuento por pago
cuotas, etc.).

¢Por cual de las Ly -

TIP: recorda tocar tu rostro cuando les preguntes
como sienten el suyo v afirma con la cabeza
cuando les preguntes si su rostro se siente mas
suave y terso. Esto generara una respuesta positiva,

2 =2 X
un crédito por cierto monto, un producto de regalo, etc.

Cugindo te resulta mejor? (aunque no ten: {,’“ compromisos mird tu
n.ﬁ! de Belleza). (Escucha su respu iesta) jPerfecto) El jueves yo puedo ¥ S
mejor a la manana o a la tarde’

ervando y te vi atenta y entusiasmada con 108 PTows
ue serias una excelénte Gonsultora Mary Kay.

ale el Folleto Corazén y pedile que te cuente con cudl de las personal

CIERRE DE VENTAS

. Recordae las Colecciones.

2. Menciona los beneficios que tenés para ofrecerle
(descuento por pago contado, cuctas, tareta de crédito,
etc.).

3. Sino acepta esta propuesta continua ofreciendo el resto

de las Colecciones, hasta legar al Set TimeWise basico,

sin Base de Magulgje.

MARY Kay"

TIP: Para gue decida deloe tener siempre dos
opciones de set v formas de pago. Cuando
elige se siente importante, de otra manera
puede sentirse presionada.

TIP: El clerre de ventas no es algo que se
pueda controlar sino hemos escuchado las
necesidades de la invitada durante la Fiesta

CIERRE DE INICIACION de Beleza.

Finalmente, antes de dar por finalizado el clerre,
recorda contarle a todas las Invitadas que pueden

. CIERRE DE FECHADO
hacer lo mismo que vos.

Para gue Una mujer se sienta atraida a fechar su
Momento MK, debe tener una motivacion. Por o
tanto, es fundamental mostrarle cual sera su beneficio
por invitar a otras mujeres a probar los Productos
Mary Kay.

Menciona algo que hayas visto en ella, por lo cual
crees gue puede ser una buena Consultora. Tiene
gue ser ago genuino v redl, v contaselo con mucho
entusiasmo. Recorda gue es probable gue ela no
vea lo mismo gue vos O gue quizas no crea que ella

oLede ograrlo TIP: Ingresa al Sttio En Contacto, y en la

secclon Mi Momento MK encontra muchas
Ideas para motivar y reconocer a tus
Anftrionas. Ademas, encontraras las
respuestas a las objeciones mas comunes, asi
podras aprender a revertirlas con seguridad.

TIP: Lleva siempre con vos folleteria de Iniciacion
y Acuerdos de Consultora. Entregale el Folleto
Corazén "Descubrl el Bxito para Vos” e indaga
con cudl de las mujeres se siente identifcada.

Pedile permiso par llamarla en unos dias para ver como le esta yendo con sus Productos
Mary Kay.

/7y

= AL FINTS T XIS A B FINTS G FINT T JINT S AN ST FINT G FINS S0 TN

~
Z
(




